SNAPSHOT RESIDENCIAL

SITUACION
EN ESPANA

= Se espera que la economia espafiola finalice
el afio manteniéndose como una de las de
mayor crecimiento de su entorno,
contribuyendo a ello la recuperacion que se
est4 produciendo en el sector residencial
apoyada en la disminucién del paro y el
crecimiento en las rentas de los hogares.

El nimero de hipotecas concedidas continta
su tendencia alcista, con mas de 200.000

hipotecas firmadas en lo que va de afio. Las
previsiones apuntan a que a finales del 2018
se supere en un 10% la cifra del afio pasado.

El endeudamiento de los hogares ha
experimentado una reduccion, situandose
en el 66,4% del PIB y el esfuerzo para la
adquisicién de una vivienda se encuentra
en un 35%, aun lejos de los maximos
alcanzados en los afios previos a la crisis.

Se espera que el afio termine con un nimero
de licencias aproximado de 80.000, cifra que
contindla aumentado un afio mas con respecto
a los ultimos.
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Esfuerzo para la adquisicion de vivienda  Numero de hipotecas concedidas
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VIVIENDAS INICIADAS Y TERMINADAS | 2017 — 2018 (P)

VIV. INICIADAS: +23 %

VIV. TERMINADAS: +30 %



TRANSACCIONES Y PRECIOS EN ESPANA

= El nimero de transacciones en Espafia
se encuentra aun muy por debajo de los
maximos alcanzados en 2006. Se espera
que la tendencia en 2018 continde siendo
de crecimiento llegando a superar las
560.000 transacciones.

= A pesar de que la obra nueva es cada vez
mas demandada en Espafia, su limitada
oferta y su precio superior hacen que las
transacciones de segunda mano sigan siendo
numerosas, estimandose que seran el 90%
del total.

= Los precios tanto de obra nueva como de
segunda mano contindan en aumento. Los de
obra nueva un 3% en el tercer trimestre de
2018 con respecto al mismo periodo del afio
anterior, frente al 1,5% de segunda mano.

= La inversion en vivienda sigue teniendo una
rentabilidad elevada respecto a otras
inversiones alternativas, un 4%, frente al 1,5%
gue ofrecen, por ejemplo, los Bonos del
Estado a 10 afios.
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GRAFICO 7
NUmero de transacciones de vivienda
en relacion al maximo. 2004 — 2018 (P)
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GRAFICO 8
Variacion del precio de obra nueva
por provincia. 2017 T1 - 2018 T3
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GRAFICO 9
Precios obra nueva (ON) y segunda
mano (SM). 2011 — 2018 T3
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GRAFICO 10
Rentabilidad de inversiones alternativas
2006 — 2018 T3
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