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Bienvenido a esta edicion

especial del Knight Frank
Luxury Investment Index (Indice
deinversiones de lujo de Knight
Frank) (KFLII).

Somos conscientes de que muchos
de nuestros clientes, ademds

de interesarse por magnificas
propiedades residenciales,

como por ejemplo este marco
incomparable en el que nos
encontramos esta tarde, son
dvidos coleccionistas de lo que

en inglés se conoce como
«investments of passion».

EIKFLII hace un seguimiento del
rendimiento de 10 de estas clases de
activos, entre las que se encuentran
el arte, el vinoy los coches cldsicos.
La presente edicion se centra en

los coches cldsicos, que han sido

el activo con mejor rendimiento
durante los ultimos 10 arios.

Espero que disfrute de la lectura.
No dude en ponerse en contacto con
Knight Frank si necesita cualquier
tipo de ayuda para satisfacer

sus necesidades inmobiliarias en
Esparia o en el extranjero.

CARLOS ZAMORA

Director de Residencial de
Knight Frank Madrid

El comportamientode
los coches clasicos se
mantiene solido

A principios de 2018, informamos de que

el arte se habia puesto en cabeza del KFLII,
que supervisa el rendimiento de 10 tipos de
activos de lujo. Seis meses después sigue
manteniendo su posicién con un crecimiento
anual del 25% a finales de junio.

Teniendo en cuenta los 450 millones de
ddlares que se pagaron el aflo pasado por el
cuadro Salvator Mundi de Leonardo da Vinci,
no parece que ninguna pintura vaya a batir un
nuevo récord de precio en un futuro préximo.
No obstante, Sotheby’s marco un nuevo hito
este afio al obtener la impresionante cifra
de 157 millones de ddlares por uno de los
espléndidos desnudos pintados por Amedeo
Modigliani: Nu couché (sur le coté gauche).

Siindagamos en ese crecimiento del 25%
correspondiente a las obras de arte, que se
basa en el andlisis de Art Market Research
(AMR) de los precios de las subastas, queda
claro que no todos los mercados se mueven
al mismo ritmo. El arte contemporaneo,
por ejemplo, registrd una ligera caida en los
valores medios de las ventas.

Después de quedarse atras debido a los
cambios en los gustos, el mercado de los
antiguos maestros disfruta de una especie
de resurgimiento, con un aumento de
precios del 24% durante el afio pasado,
segtin afirma AMR.

«En noviembre pasado, una pintura de
autor originalmente desconocido se vendio
por 450 millones de dolares después de que
los expertos la identificaran como una obra
perdida de Leonardo da Vinci. Desde ese
momento, casas de subastas como Christie’s
en Londres, Dorotheum en Austria, Pandolfini
en Italia y Lempertz en Alemania se han
lanzado al mercado de las obras anénimas
antiguas», explica Veronika Lukasova,
directora de AMR.

«Las obras andénimas cuya procedencia
estd ligada a los grandes nombres del mundo
del arte, como en el caso de “Aprendiz de
Canaletto”, suelen cotizar mds alto que
otras atribuidas en firme a artistas de menor
calidad. No cabe duda de que este repunte
ha provocado un efecto dominé en todo el
mercado de los antiguos maestros», aflade.

El vino se mantiene en segunda posicion
en el KFLIL El Knight Frank Fine Wine Icons
Index (Indice de los principales vinos de lujo
de Knight Frank) registr6 un crecimiento
interanual del 7%. «<Hasta ahora, este ha

sido un afio de consolidacion del mercado»,
apunta Nick Martin.

«Algunos de los clasicos més caros y
antiguos estan en horas bajas, pero hay
otros que se mantienen en primera linea.

El borgofia sigue desafiando todas las
previsiones y hasta la fecha suma otro 14%
anual, frente al crecimiento inferior al 3% de
los Premier cru de Burdeos. Si echamos un
vistazo a estos ultimos tres afos, el borgofia ha
registrado un alza del 85%, mientras que los
Premier cru se han quedado en el 45%».

Tras un titubeante comienzo de afio,
los vehiculos clasicos han acelerado hasta
la tercera posicion en el KFLIL. Al cierre del
segundo trimestre, el crecimiento anual era de
un nada desdefiable 6%, segtin el HAGI Top
Index, que es el que utilizamos para realizar
el seguimiento de los valores. Sin embargo,
Dietrich Hatlapa, de HAGI, afirma que esto
no presagia otro periodo de euforia por los
automaviles clasicos. «El mercado sigue
siendo muy prudente».

Los coches excepcionalmente raros, no
obstante, siguen registrando buenos precios.
Un Ferrari 250 GTO, vendido de forma
privada recientemente, parece haber costado
70 millones de dolares, mientras que la casa
de subastas Bonham’s bati6 el récord de
precio para un coche britdnico vendido en
Europa al obtener mas de 10 millones de libras
esterlinas por un Aston Martin DB4GT Zagato
en el Goodwood Festival of Speed en julio; un
resultado apropiado para un modelo que este
afio celebra su 70° cumplearios.

En las prestigiosas subastas de
Monterrey, California, que se celebraron a
finales de agosto, siete coches se vendieron
por mas de 5 millones de ddlares. Entre ellos
se encontraba otro Ferrari 250 GTO, que
se convirtid en el vehiculo mads caro jamas
vendido en una subasta al alcanzar los 48,4
millones de ddlares.

Un Duesenberg SSJ de 1935 duplico con
creces el récord anterior de precios para esa
marca al venderse por 22 millones de délares.
Otras ventas notables fueron las de un Aston
Martin DP215 de 1963 (21,5 millones de
doélares) y de un Ford GT40 MK II de 1966 (9,8
millones de dolares). Maserati irrumpio en la
categoria de los +5 millones de ddlares con la
venta de un A6GCS/53 Spyder de 1955 por 5,2
millones de délares.
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Rendimiento de las inversiones de lujo frente a otros tipos de activo (hasta el 2T 2018)

Volatilidad de los precios de los activos a 10 afios

Ibex 35 [ Residencial Madrid P KFLII B Coches Clasicos Il Oro

500
_. 400
o
o
2 300
o
N
S 200
X
(]
©
c
= 100

0

08 09 10 11 12 13 14 15 16 17

*Precios generales de activos inmobiliarios, Ministerio de Fomento
Fuente: Knight Frank Research

Comportamiento del KFLII por tipo de activo (hasta el 2T de 2018%)
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Bajo el capo

De la mano de HAGI profundizamos en los entresijos del mercado de coches cldsicos
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Inversiones pasionales

Francisco Javier Melid -o Paco, como prefiere que le llamen- habla sobre su papel como CEO
de Centro Canalejas Madridy sus inversiones pasionales preferidas.

Acceso exclusivo residentes Four Seasons Private Residences Madrid

Cuéntanos un poco mas sobre
Centro Canalejas Madrid

Es un proyecto emblematico que OHL
Desarrollos y Mohari Hospitality estan
desarrollando en el corazén de Madrid
y que auna un hotel Four Seasons, 22
residencias con los servicios del hotel,
La Galeria de Canalejas — un espacio
comercial de lujo- y un aparcamiento
propio de 400 plazas.

Es un proyecto muy ambicioso,
¢COomo esta resultando su
ejecucion?

He liderado desde sus inicios este
proyecto singular que, ideado por
Juan-Miguel Villar Mir, estéd llamado a

ser todo un icono de la ciudad por sus
caracteristicas y su exclusividad. Es un
proyecto enormemente complejo, en

el que habia que definir el producto en

su globalidad, los distintos usos,
caracteristicas y posicionamiento en
un entorno de dificultad extrema,
tanto desde el punto de vista técnico
como de tramitacién urbanistica,
aunque desde los inicios, las
Administraciones Publicas siempre
fueron conscientes de la importancia
de este proyecto para la ciudad.

Préximo a su inauguracion, Centro
Canalejas Madrid es el resultado
de un gran esfuerzo desarrollado
por muchos equipos de trabajo
internacionales e interdisciplinares,
los cuales han sido eficazmente
coordinados y supervisados por

el equipo de OHL Desarrollos. Es
todo un reto profesional el trabajar
en este proyecto que, sin duda,

es el desarrollo inmobiliario més
emblemadtico de Madrid.
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Francisco Javier Melia



Vista general de Centro Canalejas Madrid

¢Con qué inversiones de lujo te
gusta disfrutar?

En el ambito personal prefiero los coches
clasicos que los modernos, aunque para
el dia a dia me decanto por un coche
hibrido como el Lexus para moverme por
la ciudad. Es un coche que presenta una
excelente relacion calidad-precio.

En cuanto a los vinos, soy un gran
defensor del vino espafiol al que considero
menos conocido de lo que deberia ser
anivel internacional, por la excelente
calidad que presentan, y me decanto por
los vinos de la Ribera del Duero y Rioja.

Y si hablamos de arte, tengo un gusto mas
ecléctico y me gusta disfrutar del arte
moderno y clasico.

¢Alguna de tus pasiones
influyo en el Centro Canalejas
Madrid?

En mi opinién, cuando se trata de hacer
un proyecto como Centro Canalejas
Madrid, hay que dejar a un lado los gustos
personales. Contamos con sensacionales
especialistas en interiorismo, BAMO, una

empresa ubicada en San Francisco, que
nos han ayudado a crear los espacios
idéneos para satisfacer el gusto de
nuestra clientela. Esta claro que un
hotel no se parece a una vivienda, es un
entorno mas atrevido y para nuestro
hotel Four Seasons se han elegido piezas
singulares que sin duda van a impactar
a nuestros visitantes. Por lo que respecta
a las Four Seasons Private Residences
Madrid, quiero agradecer al prestigioso
interiorista Luis Bustamante su apuesta
por crear una atmosfera propicia para
que nuestros clientes incorporen sus
colecciones de pintura, muebles, vinos...a
su decoracion.

¢En qué inversion pasional se
gastaria 10 millones de euros?
Me gustaria que fuera un activo
inmobiliario con un gran potencial de
revaloracion para poder disfrutarlo con
mi familia, en el presente y futuro...
podria ser una de las Four Seasons
Private Residences. Es una gran
oportunidad, desde luego.
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AMR www.artmarketresearch.com. AMR
tracks the price movement of art, sculpture,
prints and photographs, as well as well as
antiques and collectables such as silver,
porcelain, carpets, clocks and more.

Front cover: 1962 Ferrari 250 GTO sold at Monterey
2018 for $48.4m. Image by Patrick Ernzen, courtesy
of RM Sotheby’s.
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